


Siamo nativi digitali, abbiamo trasformato l’innata passione per 
la tecnologia in competenze utili ad imprenditori e aziende che 
vogliono curare la loro presenza online. 

Assistiamo le imprese impegnate nella Digital Transformation e 
disegniamo percorsi personalizzati per le start up: siamo esperti 
in promozione, design, sviluppo di applicazioni, e-commerce e siti 
web. 

Lavoriamo con il metodo Agile e crediamo nella collaborazione e 
nello scambio di idee: rendiamo nostra la tua visione d’impresa.
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SCEGLI IL METODO CREACT
Richiedi una consulenza per uno dei nostri servizi e raggiungi il tuo obiettivo di business, oppure entra in partnership per affidarci la 
gestione diun intero progetto.



Per analizzare il contesto in cui si muove la tua 
impresa e prendere decisioni più consapevoli richiedi 
una Business Analysis: il punto di partenza per 
delineare la strategia di online Marketing e costruire 
insieme un percorso adatto ai tuoi obiettivi.

Scegli la forma di consulenza strategica in base 
alle tue esigenze: il Marketing Management, che 
permette di esternalizzare la gestione dell’aspetto 
promozionale, oppure l’affiancamento costante di un 
Digital Assistant.

DIGITAL
STRATEGIES



Lascia che i nostri designer si occupino di tutto 
quello che è immagine.

Studiamo la Brand Identity, collaboriamo con gli 
sviluppatori per realizzare Design di siti Web e app 
dall’estetica piacevole e facili all’uso.

Grazie all’ UX Design realizziamo oggetti digitali 
che soddisfano i bisogni reali degli utenti.

WEB & 
GRAPHIC DESIGN



Vuoi offrire agli utenti del tuo progetto la migliore 
esperienza possibile? Affidati al nostro team 
di sviluppo software: realizziamo siti web e 
e-commerce e siamo esperti nello sviluppo di app 
per iPhone, android app e hybrid.

Progettiamo sistemi scalabili, secondo standard che 
garantiscono la sicurezza e contemporaneamente 
riescono ad adeguarsi alle richieste di continue 
implementazioni proprie del settore IT.

SOFTWARE
DEVELOPMENT



CONVERSION 
MARKETING
Mettendo in campo azioni di marketing analizziamo, 
secondo le logiche proprie di ogni canale SEO, 
SEM, Social Media Marketing o email Marketing, 
le azioni a supporto della strategia. 

Li automatizziamo, in un’ottica di ottimizzazione delle 
risorse, attraverso tecniche di Marketing Automation 
per sfruttarne ogni vantaggio competitivo.



Dal 2018 facciamo parte del gruppo Comunicatica e 
siamo partner ufficiale di Yourdigital.

Ti mettiamo in contatto con esperti dell’area della 
comunicazione online e offline necessaria allo 
sviluppo del tuo progetto.

Guarda alcuni dei nostri lavori.

MOLTI SERVIZI, 
UN UNICO INTERLOCUTORE



MYCHOICE
Brand Identity Design

Per Mychoice abbiamo riprogettato 
l’identità aziendale, usando colori vivaci e di 
impatto che sottolineassero il desiderio di 
realizzare un prodotto che unisse l’originalità 
all’esperienza maturata nel tempo.

Abbiamo inoltre curato lo shooting fotografico 
di alcune delle loro collezioni.



Buzzoole è un’applicazione per iOS e Android 
che consente di monitorare campagne gestite 
da più marketers e verificare i crediti ottenuti 
grazie alla partecipazione.

L’app è stata realizzata in collaborazione con il 
team creativo del cliente.

BUZZOOLE
Mobile App



Movery 
Piattaforma

Movery è una start-up turistica che ha 
l’obiettivo di creare uno spazio virtuale dove 
domanda e offerta turistica si incontrano. 

Noi di Creact abbiamo aiutato Movery a 
offrire un’esperienza diversa ai viaggiatori, 
contribuendo a far riscoprire i luoghi della 
cultura attraverso letture alternative del 
territorio.



Movery 
Mobile App

Movery è l’assistente turistico digitale gratuito 
che seleziona per te le più belle esperienze da 
fare in Campania e Puglia.

Non solo attività e tour ma anche informazioni 
sui luoghi da vedere a Napoli, Salerno, 
Caserta, in Costiera e sulle isole e in numerose 
città della Puglia.

Visita musei, castelli e strade panoramiche 
delle più importanti città campane. Scopri i 
percorsi delle destinazioni meno conosciute 
attraverso la mappa interattiva.



Urmet 
Mobile App

Il cliente Urmet ha richiesto la nostra 
collaborazione per lo sviluppo dell’applicazione 
UrmetOn. 
 
Urmet, da sempre nel campo dell’automazione 
domotica, si occupa di diversi macchinari e 
dispositivi, dai citofoni ai cancelli automatici, 
fino ai termostati e altro ancora.



CAMAZING
Mobile App

Per Camazing ci siamo occupati della 
realizzazione di un’app per la gestione di un 
rullino fotografico personalizzato. 

Le foto possono essere scattate in modalità 
“privata” accessibile solo tramite codice di 
sicurezza.



Bioviiix è una società biotech & farmaceutica 
leader mondiale nel settore delle coagulopatie 
emorragiche e delle malattie rare, con particolare 
attenzione al segmento dell’emofilia. 

Bioviiix ci ha affidato il compito di sviluppare un 
app che offrisse assistenza medica personalizzata 
ai pazienti affetti da emofilia, sfruttando la potenza 
dell’intelligenza artificiale.

HEMOHELP 
Mobile App



SCLAK 
Mobile App

Urmet SCLAK è un’applicazione per smartphone da 
usare al posto delle chiavi tradizionali per aprire porte e 
cancelli.

È un portachiavi digitale, sicuro e versatile che permette 
di comandare qualsiasi serratura elettrica in modi che 
non hai mai immaginato.

Funziona con il suo dispositivo fisico, da installare vicino 
alla porta. Creact si occupa di seguire costantemente la 
manutenzione dell’app e lo sviluppo di aggiornamenti



Realizzazione app iOS/Android con cui poter 
eseguire, a distanza, l’accesso alle riunioni 
e visualizzare tutti i documenti condivisi sulla 
lavagna, collaborando in tempo reale sullo 
stesso spazio di lavoro.

RE MAGO
Mobile App



HUBIQUE 
Mobile App

Hubique ha richiesto la nostra collaborazione 
per lo sviluppo e l’assistenza della sua 
applicazione ‘hub agency’, un partner virtuale 
in grado di semplificare il lavoro quotidiano, 
massimizzare i risultati, velocizzare i processi 
di acquisizione di nuovi clienti ed aumentarne 
le conversioni nel campo immobiliare



Per The Holiday Match ci siamo occupati della 
realizzazione di una web application personalizzata 
che permette di partecipare ad un concorso a premi 
per l’estrazione di un buono viaggio dopo aver 
compilato un questionario a risposta multipla.

THE HOLIDAY MATCH
Web App



INDI
Mobile App

INDI è l’app che connette local e viaggiatori 
in giro per il mondo.

Un nuovo modo di vivere esperienze uniche 
di viaggio. Incontra nuovi amici, vivi esperienze 
locali autentiche e diventa parte della 
community!



Sviluppo di una piattaforma per consentire la 
consultazione di moduli online ricchi di video, testi, 
domande aperte, spunti di riflessione, questionari di 
autovalutazione, missioni da compiere sul lavoro e in 
famiglia, confronto con la community e tanto altro.

MAAM.LIFE
Piattaforma E-learning



SISAL 
Mobile App – Consulenza

Con l’app Scommesse Sportive di Sisal 
Matchpoint accedi al tuo conto gioco anche 
con touch ID, scegli le partite dal palinsesto, 
selezioni le migliori quote live e concludi la tua 
scommessa da mobile!

Ci siamo occupati di fornire consulenza time-
material per lo sviluppo dell’app ufficiale iOS/
Android.



Idroambiente è una società specializzata 
nel settore idrico e fognario, che offre servizi 
di progettazione, costruzione, fornitura e 
gestione di impianti di desalinizzazione, 
depurazione e risanamento.
L’azienda è anche concessionaria di ABC 
acquedotti napoli SPA, per cui svolge la 
manutenzione della rete idrica e fognaria nella 
città di Napoli e provincia.

IDROAMBIENTE 
Mobile App



 

Case Study lead generation con Adwords 
Settore : finanziario  
Situazione di partenza : il cliente ci ha affidato una strategia di acquisizione contatti. 
Abbiamo scelto il canale Google Adwords sfruttando la domanda consapevole circa il 
servizio offerto. Il traffico è stato veicolato su una landing page realizzata per l’occasione.  
 

 
 
La strategia di advertising ha preso le mosse da un’attenta analisi in fase preliminare. Lo 
studio delle parole chiave ha permesso, infatti, di intercettare utenti profilati e in target a 
cui offrire il servizio.  
 
Come si evince dal grafico, nel mese di marzo, gli annunci nella rete di ricerca di Google 
hanno prodotto 3458 clic con un CTR del 22,63%.  
 
Nel periodo evidenziato, sono stati raccolti 207 contatti profilati con un tasso di 
conversione del 6,05%.  
 
La landing è stata costruita intercettando due intenti di ricerca: da un lato, utenti che 
avevano bisogno di compiere un’azione perché alla ricerca di una domanda da soddisfare, 
dall’altro, utenti che cercavano maggiori informazioni sul servizio offerto.  

 

 
 
 

 

Il cliente ci ha affidato una strategia di 
acquisizione contatti.

Abbiamo scelto il canale Google Adwords,  
sfruttando la domanda consapevole circa il 
servizio offerto.

Il traffico è stato veicolato su una landing page 
realizzata per l’occasione.

STUDIO LEGALE ORLANDO
Lead Generation



CONTATTACI

info@creact.it

www.creact.it

+39 348 912 95 04

+39 081 183 73 134

La nostra sede è in Via Villa Bianca, snc a Pozzuoli ( Napoli ) a 
un passo dal mare e dai migliori ristoranti della città: trattandosi 
bene si lavora meglio.


